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Agenda

Hvorfor markedsplassen for skytjenester?

Hvordan er leverandørmarkedet involvert?

Avtaler på markedsplassen

Hvem skal bruke avtalene?

Hvilken betydning vil avtalene ha for offentlige virksomheter og for leverandørmarkedet?



HVORFOR 
ETABLERES 

MARKEDSPLASSEN?



Mange i offentlig sektor opplever at 

skytjenester er vanskelig å 

anskaffe, implementere og forvalte

Skytjenester er fremtiden 

og bidrar til digitalisering i 

offentlig sektor

VS.



Skytjenester bidrar 
til digitalisering i 
offentlig sektor

01.
Mange opplever at skytjenester er innovative, oppgraderes hyppigere, er 

brukervennlige og øker grad av standardisering

Innovative og brukervennlige løsninger

02.
Mange opplever at de skytjenester tilbyr muligheter for å øke fleksibiliteten for 

virksomheter gjennom forbruksbaserte modeller, mer kostnadseffektivt og 

målbart

Økt fleksibilitet og kostnadseffektivitet

03.
Mange opplever at dersom satt opp riktig med riktig kompetansenivå, tilbyr 

skyen mer innebygd sikkerhet enn tradisjonell IT systemer og løsninger

Sikrere enn det tradisjonelle

04.
Digitaliseringsrundskrivet anbefaler at offentlige virksomheter skal vurdere 

skytjenester som et alternativ når de skal skaffe IKT-tjenester på lik linje som andre 

løsninger

Nasjonal strategi for bruk av skytjenester (2016)



Mange i offentlig sektor 

opplever at skytjenester 

er vanskelig å anskaffe, 

implementere og forvalte

1.
Mange opplever at det å håndtere ulike internasjonale aktører, 

anskaffelser, leverandøroppsett, avtalevilkår og oppfølging av kravene er 

vanskelige

Markedet

2.
Mange opplever at teknologien er komplisert, og økt kompetansebehov 

ved skytjenester er vanskelig å fylle opp i det norsk markedet

Teknologi og kompetansebehov

3.
Mange opplever at omfattende veiledning og råd tilknyttet sikkerhet og 

personvern er vanskelig å finne rundt bruk av skytjenester

Sikkerhet og personvern

4.
Mange opplever at adopsjon av skyløsninger medfører et behov for 

endring i kultur, etablerte prosesser og organisatorisk oppsett for å dra 

nytte av skyen

Kultur og endringsledelse



MARKEDSPLASSEN FOR 
SKYTJENESTER SKAL VÆRE 
STEDET HVOR OFFENTLIGE 

OPPDRAGSGIVERE OG 
LEVERANDØRER MØTES NÅR 

OFFENTLIG SEKTOR SKAL 
INVESTERE I SKYTEKNOLOGI



Hvor kan jeg få bedre 

oversikt over markedet

for skytjenester?

På markedsplassen kan offentlige 

virksomheter få en god og 

strukturert oversikt over 

leverandører og tjenester 

tilgjengelig i markedet

Finnes det fellesavtaler 

som jeg kan bruke for å 

kjøpe skytjenester?

På markedsplassen kan offentlige 

virksomheter knytte seg til og 

benytte frivillige fellesavtaler 

inngått av statens innkjøpssenter

Hvordan kan jeg 

ivareta sikkerheten i 

skyen?

Ved å benytte markedsplassens 

veiledning og råd for 

vurderinger av risiko og 

sikkerhet kan offentlige 

virksomheter oppnå økt 

sikkerhet i skyen

Hvordan kan jeg ta i bruk 

skyen på en trygg og 

effektiv måte?

Ved å benytte markedsplassens 

kunnskapsbase med beste 

praksis veiledning, interaktive 

artikler, maler og verktøy

Hvordan kan markedsplassen for skytjenester hjelpe?



Oppdragsgivere
Stat, fylke og kommuner

Leverandører
Skyprodusenter, løsningsleverandører og konsulentselskaper

SelgerSelgerSelgerSluttbruker Behovshaver InnkjøperSikkerhet Toppleder

Et felles plattform med funksjonalitet for oppdragsgivere og leverandører

Frivillige 

fellesavtaler

Oversikt over 

tilbudet i markedet

Veiledning og 

metode



Oversikt over tilbudet i markedet
Oversikt over registrerte skyløsninger i markedet med enkelt søk, 

filtrering og strukturert informasjon om skyløsninger. Standardiserte krav 

til sikkerhet besvart av leverandørene.

Frivillige fellesavtaler
Frivillige rammeavtaler (og DPS) for hele offentlig sektor med enkle maler, veiledning, 

sikkerhet og kravbank. Kommende avtaler: Konsulenttjenester sky, infrastruktur- og 

plattform, kontorstøtte og samhandlingsløsninger.

Virksomhetens skyreise
Interaktive veileder med artikler, maler, verktøy og råd for brukere, 

uavhengig av hvor på skyreisen virksomheten befinner seg.

Veiledning og metoder
Kunnskapsbank, maler og verktøy med informasjon om ulike relevante 

problemstillinger knyttet til skytjenester med fokus på sikkerhet og 

personvern.

Hva består markedsplassen av?



INVOLVERING
AV 

LEVERANDØRER



Oversikt over tilbudet i markedet
Oversikt over tilbudet i markedet



Oversikt over tilbudet i markedet
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Oversikt over tilbudet i markedet
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Oversikt over tilbudet i markedet
Oversikt over tilbudet i markedet



AVTALER PÅ 
MARKEDSPLASSEN

Avtaler på Markedsplassen – Markedsplassen for skytjenester (anskaffelser.no)

https://markedsplassen.anskaffelser.no/avtaler/under-arbeid






Oversikt over tilbudet i markedet
Oversikt over tilbudet i markedet



HVILKEN BETYDNING VIL 
AVTALENE HA FOR 

OFFENTLIGE 
VIRKSOMHETER OG FOR 

LEVERANDØRMARKEDET?



Samfunnsøkonomisk

analyse
• Store gevinster for både leverandører 

og offentlige virksomheter

• Økt bruk av SMB og Startups



Markedsplassen skal bidra til økt 
utbredelse av sikre, lovlige og 

kostnadseffektive skytjenester. 

https://markedsplassen.anskaffelser.no/

https://markedsplassen.anskaffelser.no/
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